
第７回

ヒアリングあり初回プレゼンの場合④
講師

音地 常弘

●初回プレゼン前カンファレンス
１．事前プレゼンで確認する
２．プレゼンの評価＝内容×方法×資料
・３つの提案を考える（内容）
・提案資料を作成する（資料）
・方法は「初回プレゼン」の時に

●３つの提案を考える
・お客様のしたい「コト」を、お客様の欲しい「モノ」で実現させる提案
・お客様のしたい「コト」を、お客様の欲しい「モノ」ではない「モノ」で
実現させる提案

・自社の得意な「モノ」で、新しいしたい「コト」を実現させる提案

●提案資料構成案

株式会社住宅産業研究所

ヒアリングと初回プレゼン


