
第８回

初回プレゼン
講師

音地 常弘

●初回プレゼンで合意すること
・絶対に合意すること→契約までの進め方
・できれば合意すること→当社で建築すること
・なるべく合意すること→建物の計画

●前回から今回までの確認

●質問への対応

●進め方を合意して次回の約束を取る

株式会社住宅産業研究所

ヒアリングと初回プレゼン


